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Huren is beter dan kopen,

vialgens Sander,

In tijden van crisis is
het moeilijk om je
huis te verkopen.
Daarom zag je het
laatste jaar de ver-
koopstylisten als pad-
destoelen uit de
grond schieten. Het
zijn de reddende en-
gels: met wat aanpas-
singen ben je je wo-
ning zo kwijt.
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roeger stond er
meteen cen aantal poten-
tdle kopers voor de deur,
terwijl je het bordje ‘te
koop' nog in de vooruin moest zetten,
Zelfs als het huis er niet echr mooi uit-
zag of stecht onderhouden was, Dat is
nu wed anders. Het huis moet aantrek-
kelijk zipn om de geringe kijkers die er
lopen naar binnen te lokken. Een eer-
ste indruk is dus belangrjker dan ooit.
Er dat beging al op het internes, vertely
Barbara Loves, werkoopsiyliste van Fo-
cu= at hame. [Kwamen vroeger mensen
meteen nade j huis kijken, ou zoeken
2 eopst op interner. Daarons is het
heel belangrijk om een gpoede foto op
een site als Funda te hebben staan, Een
verkoopsmylist kan hierhij helpen,”
Loves vertelt dat ze, mede door de
crisis, de afgelopen aren het aantal
opdrachten heeft zien stijgen. ,Als
mensen na cen half jaar nog steeds
nigt hun huis hebben verkocht, gaan
ze kijken naar alernatieven, zoals het
inhuren van een verkoopstylist.™
De belangrijkste taak van zo'n stylise
is Ivet huis verkoapkbar maken, veriel
Loves. Dat doen wij door eerst naar
de doelgroep van het huis re kijpken,
A wie kunnen we her veekopen? Zijn
dat jongeren, pezinnen of juist oude-
ren?™ Vervolgens worde er een marke-
analyse gemaake. Samen met de make-
laar kijkt de verkoopstylist wat er in de
buurt nog meer @ koop staat en wat er
met het huis moet gebeuren om hier-
mee te conourreren. yemvelgens lopen
we het huis door”, aldus Loves. Deze
et vooral mimte en newrealiteir uit-
stralen. Dat kan betekenen dat er op-
nieww geschibderd moet worden, dater
muren moeten worden doorgebroken
O £x1Ta ruimte te crefren of soms is
een andere opstelling de oplossing,
Crisis is dus goed voor de verkoops-
tyliste branche, maar Hans de La Parte,
woordvoeder van Vereniging Eigen
Huis, voorspelt dar et in 2010 weer
beter met de huizenmarkt zal gaan.
~idg ji in 2000 dat het alleen madr

Een eerste huis kopenis
veel teingewikkeld, zegt Iris.
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slechter ging, in 2010 zullen e weer
mveer huizen worden verkochr.” Een
van de reden van de stijging is volgens
D [ Porte de econamie, die weer ain-
trekn. JConsumenten hebben weer
meer vertrouwen in de economie. Ze
houden bun baan en hebben dus ze-
kerheid voor een vast inkomen, Dit
zin befangnjke Rctoren voor als ie-
mand aen huis wil gaan kopen.”

Loves is miet bang dat haar baan
straks verdwijnt als de huizenmarkt
weer aantrekt., oMu is het de taak van
de verkoopstylist dat er dbechawpt
mensen komen kijken naar het huis.
Straks alz dit niet meer nodig i, 15 het
onze taak om er voor te zorgen dat we
cen huis 2o verkoopklaar maken, dat
her met veel winst wordt veckocht, Met
een beetje investering is dit zeker mo-
gelijk. Onze baan zal dus niet verdwij-
nen, maar veranderen,” Volpens Loves
zal door de aantrekkende huizenmarks
ook het kaf van het koren gescheiden
warden., (Er zijn nu zoveel verkoopsiy
listen, siraks zullen waarschijnlik al-
leen de professionele overbliren.” Als
het aan Loves ligt komt er dan meteen
een keurmerk, zodal mensen welen
witt ¢ binnenhalen als ze om een ver-
koopstylist vragen.

Jacqueline Yoorn is het met haar
eens. Voorn 15 oprichter van Styling
Mederland, &n van de eerste onathan-
kelijke organisatie voor verkoopstylis-
ten. Ze is druk bezig met zo'n keue-
merk. Het moet net zotets worden als

bijvoorbeeld de NVM-makelaars, Men-
SEf1 Welen precies waar 20 iemand voor
staat 2ls hij daarbij is aangesloten., Dat
moet ook in onze branche gebeuren.”
Edn van de eisen zou volgens Vioorn
bijvoorbeeld een opleiding moeten
zijn. LEr zijn namelijk zovee] verschil-
lende Eacetren aan divwak, dag het echt
wel moeihpk 15. 1k bedoel, je moet een
buis van 1 miljoen euro niet ga&n op-
vealijken met lkea-kussentjes bijvoor-
beeld. Yerder is het belangrijk dat we
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Goede foto's 2ijn net 20 befangrik als een opknapbeurt,

De crisis is een kans
voor starters op

de woningmarkt,
vindt Ruud.

allemazl dezelfde richting op willen
gaan, dezelfde werkwijze hanteren.”

Muaar ook Voorn denkr dae het vak
wel degelijk zal veranderen in de 1oe-
komst. We zollen onz inderdzad meer
op de winst gaan focussen als de
marky weer aanzetr, maar dat kan ny
ook al hoor. We zien tegenwoordig dat
mensen veel te snel zakken met hun
vraagprijs. Als je eerst een beetje inves-
teert iy het huis, 1s dat soms helemaal
et nodig en kun je er zelfs nog war
op verdiemen,”

Benieuwd naar ons idee hierover?
Ga naar www.rabobank.nl/eerstehuis

www. rabobank.nlfeerstehuis
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